
Tervetuloa Anvia Oyj:n yhtiökokoukseen
Välkommen till Anvia Abp:s bolagsstämma



Välitilinpäätös 1.1. – 31.7.2016
Mellanbokslut 1.1 – 31.7.2016



Tuloslaskelma
1000 € 7/2016 12/2015
LIIKEVAIHTO – OMSÄTTNING* 74 078 130 726
Valmistus omaan käyttöön - Tillverkning för eget bruk 426 1 087
Osuus osakkuusyhtiön tuloksesta - Intäkter från andelar i intressebolag 58 -478
Liiketoiminnan muut tuotot - Övriga rörelseintäkter** 50 723 488
Materiaalit ja palvelut - Material och tjänster 35 351 57 436
Henkilöstökulut – Personalkostnader 23 853 40 403 
Poistot ja arvonalentumiset - Avskrivningar och nedskrivningar 7 727 13 251
Liiketoiminnan muut kulut - Övriga rörelsekostnader 13 394 18 911

LIIKEVOITTO - RÖRELSEVINST 44 960 1 820
Rahoitustuotot ja -kulut - Finansiella intäkter och kostnader 1479 3 240

VOITTO (TAPPIO) ENNEN TILINPÄÄTÖSSIIRTOJA JA VEROJA -
VINST FÖRE BOKSLUTSDISPOSITIONER OCH SKATTER 46 439 5 060
Välittömät verot – Inkomstskatter -612 -2 389
Vähemmistön osuus – Minoritetsandel -55 86
TILIKAUDEN VOITTO - RÄKENSKAPSPERIODENS VINST 45 773 2 757

Konsernituloslaskelma 
1.1. – 31.7.2016

* Liikevaihtoon 1.1.-30.6.2016 sisältyy 
myytyjen yhtiöiden osuutta 38,1 M€.
** Liiketoiminnan muihin tuottoihin sisältyy 
Elisa-järjestelyn myyntivoittoja 50,5 M€.

* Omsättningen 1.1-30.6.2016 innehåller 
38,1 M€ av de sålda företag.
** Övriga rörelsekostnader innehåller en 
försäljningsvinst på 50,5 M€ som föranletts 
av Elisa-arrangemanget

Koncernresultaträkning
1.1 – 31.7.2016



1000 € 31.7.2016 31.12.2015

Vastaavaa - Aktiva
Pysyvät vastaavat – Bestående aktiva 53 279 114 235
Vaihto-omaisuus – Omsättningstillgångar 6 321 10 438
Saamiset – Fordringar 34 007 20 982
Rahoitusomaisuus - Finansieringstillgångar 43 551 26 934

Vastattavaa – Passiva
Oma pääoma – Eget kapital 87 060 108 458
Vähemmistöosuus – Minoritetsandel 485 438
Pakolliset varaukset – Avsättningar 13 195
Pitkäaikainen vieras pääoma – Långfristigt främmande kapital 26 214 32 546
Lyhytaikainen vieras pääoma – Kortfristigt främmande kapital 23 386 30 952
Taseen loppusumma – Balansomslutning 137 158 172 590

Omavaraisuusaste % - Soliditet 65,8% 65,3%

Tase, konserni Balansräkning, koncern



Viria-konsernin strategia
Viria-koncernens strategi



Viria-konsernin yhtiöt     Viria-koncernens bolag

Securi
ja Tansec

30 M€

Sappa

30 M€

Viria Link
10 M€

Hibox (80 %)
3 M€

Sijoitukset ja kiinteistöt - Investeringar och fastigheter
Liikevaihto – Omsättning 2 M€

Markkina-arvo – Marknadsvärde 100+ M€ 



Tehtävämme – Vår uppgift

Rohkea

Modigt

Luotettava

Pålitligt

Yritteliäs

Företagsamt

Toimintatapamme on – Vårt verksamhetssätt är

Viria tekee digitalisaatiosta arkipäivää. 

Viria tar in digitaliseringen i din vardag

Lupauksemme  - Vårt löfte

Viria on edelläkävijä verkko- ja turvallisuusratkaisuissa 
sekä tiedon jalostamisessa asiakkaan hyödyksi.

Viria är en föregångare inom säkerhets- och nätlösningar
samt informationsförädling, till nytta för kunden

Toimintaamme ohjaavat tavoitteet ja periaatteet:
Mål och principer som styr vår verksamhet:  



Kuva: Elets Technomedia Pvt, VALOR

Kamera-
valvonta

Yritys-
verkot

Hälytys- ja 
turva-

palvelut

Energia-
tehokkuus

Tietoyhteiskunnan 
mahdollisuuksia

Virialle Sairaaloiden 
& hoivakotien 

ratkaisut

Liikenteen 
valvonta

Liike- ja 
toimitilojen 

IoT-ratkaisut

Sähkö- ja 
liikenne-
verkot

Aluevalvonta Informations-
samhällets

möjligheter för Viria



TIETO

VERKOT
NÄT

TURVA
SÄKERHET

Virian liiketoiminta Suomessa 
nojautuu nyt voimakkaasti 
turva- ja verkko-osaamiseen 

Turvaratkaisut ja palvelutTietoturvalliset yritysverkot

Virias affärsverksamhet i Finland 
är nu starkt baserad på
säkerhets- och nätexpertis

Säkerhetslösningar och
tjänster

Informationssäkra
företagsnät



TIETO
INFORMATION

VERKOT
NÄT

TURVA
SÄKERHET

Tiedon hyödyntäminen liittyy 
molempiin ja avaa uusia 
mahdollisuuksia, siksi sitä 
lähdetään vahvistamaan. 

Turvaratkaisut ja palvelutTietoturvalliset yritysverkot

Tiedon keruu, hallinta ja jalostus

Säkerhetslösningar och
tjänster

Informationssäkra
företagsnät

Nyttjande av information ansluter
till båda dessa branscher och
öppnar nya möjligheter, så därför
kommer vi att stärka detta område. 

Insamling, administration och
förädling av information



TIETO
INFORMATION

VERKOT
NÄT

RATKAISUT
LÖSNINGAR

TURVA
SÄKERHET

Näissä kolmessa 
rakennamme asiakkaan 
liiketoimintaa edistäviä 
ratkaisuja. 

Turvaratkaisut ja palvelutTietoturvalliset yritysverkot

Tiedon keruu, hallinta ja jalostus

Kohdennetut ratkaisut 
valituille strategisille 
toimialoille
Specifika lösningar för 
valda strategiska branscher

Säkerhetslösningar och
tjänster

Informationssäkra
företagsnät

Insamling, administration och
förädling av information

Inom dessa tre områden bygger vi 
lösningar som främjar kundens 
affärsverksamhet. 



TIETO
INFORMATION

VERKOT
NÄT

RATKAISUT
LÖSNINGAR

TURVA
SÄKERHET

Näemme mahdollisuuksia 
myös kansainvälisesti, 
nykyisen Sappan lisäksi. 

Turvaratkaisut ja palvelutTietoturvalliset yritysverkot

Tiedon keruu, hallinta ja jalostus

Kansainvälinen liiketoiminta
Internationell
affärsverksamhet

Säkerhetslösningar och
tjänster

Informationssäkra
företagsnät

Insamling, administration och
förädling av information

Kohdennetut ratkaisut 
valituille strategisille 
toimialoille
Specifika lösningar för 
valda strategiska branscher

Vi ser även internationella 
möjligheter, utöver nuvarande 
Sappa.  



Keskeiset tavoitteet 
vuoteen 2020

Liikevaihto 120 M€  Omsättning

Liikevoitto1 3 - 5 %   Rörelsevinst1 
Liikevoitto ennen liikearvopoistoja - Rörelsevinst före avskrivningar av affärsvärde

Kolme vahvaa tukijalkaa, kotimarkkinoilta kansainväliseksi toimijaksi 
Tre starka stödben,från hemmamarknaden till en internationell aktör

Liiketoiminnat toisiaan tukevia, yhdessä enemmän kuin osiensa summa
Verksamheterna stöder varandra, tillsammans mera än summan av delarna

Centrala mål år 2020



Omistaja-arvoa kasvatetaan 
luomalla edellytykset 
listautumiselle 3 – 5 vuoden 
kuluessa

• Tavoitteena on osakkeen arvonnousu 
ja vaihdettavuuden parantaminen 

• Vähintään kolmannes tilikauden 
voitosta jaetaan osinkona

• Kevään yhtiökokoukseen ehdotus 
ylimääräisestä osingosta

• Edellytyksenä selkeä kannattavuus ja 
todistettavasti kyky kasvaa (myös 
ulkomaille) 

• Yhtenäinen listautumistarina 
edellyttää synergioita liiketoimintojen 
välillä

Målet är att inom 3–5 år bygga 
upp Viria till ett bolag som har
förutsättningar att listas på
börsen

• Målet är att öka värdet på aktien och erbjuda
bättre möjligheter att köpa och sälja aktier

• Minst en tredjedel av räkenskaps-periodens
vinst betalas som utdelning

• Förslag till vårens bolagsstämma om extra
vinstutdelning

• Förutsättningen är en klar lönsamhet och
visad förmåga till expansion (även
utomlands) 

• En enhetlig IPO story förutsätter
synergieffekter mellan verksamheterna



Virialla on hyvät 
edellytykset strategian 
toteuttamiseen…

• Toimimme kasvavilla toimialoilla 
ja digitalisaation mahdollistajana

• Meillä on laaja asiakaskunta 
Suomessa ja Ruotsissa

• Vankka taloudellinen pohja 
uuden rakentamiselle

• Sijoitusten ja kiinteistöjen arvo 
yli 100 M€

• Kiinteistöjä hyvillä paikoilla 
kolmessa kaupungissa

• DNA-osakkeista myytiin 
listautumisen yhteydessä noin 
kolmasosa, loput pidetään 
toistaiseksi

• Olemme aktiivinen sijoittaja

• Vi verkar i växande branscher och
vi är med och möjliggör
digitaliseringen

• Vi har en bred kundkrets i Finland 
och i Sverige

• Stabil ekonomisk bas att bygga på
• Värdet på investeringarna och

fastigheterna är mera än 100 M€
• Fastigheter på bra läge i tre

städer
• Vi avstod från cirka en tredjedel

av våra DNA-aktier i samband
med börslistningen, resten
behåller vi tills vidare

• Vi bedriver aktiv
investeringsverksamhet

Viria har goda 
förutsättningar att 
genomföra sin strategi…



… ja vahva tahto luoda 
uutta Viriaa

Valittu strategia edellyttää
• rohkeutta uudistua ja hankkia uutta 

osaamista sekä vanhasta pois 
oppimista

• 3 – 4 vuoden sitoutumista 
muutokseen

• Luopumista ydinliiketoimintaan 
kuulumattomista osista 
sekä hallinnon keventämistä

• Yhteistä innostusta

Den valda strategin förutsätter
• Mod att förnya oss och skaffa nytt

kunnande samt frångå det gamla
• Binda oss till ändringen i 3–4 år
• Avstå från det som är utanför

strategin samt luckra upp
administrationen

• Gemensam entusiasm

… och en stark vilja att
bygga upp nya Viria



Viria Idea 
–kehitysyksikkö Vaasaan

• Viria Idea kehittää nopeasti 
ja ketterästi uusia 
liiketoimintoja tai niiden osia

• Tiivis yhteistyö ympäristön 
kanssa, kumppaneina mm. 
yliopistot, tutkimuslaitokset, 
muut yritykset, asiakkaat

• Viria Idé tar på ett snabbt och
smidigt sätt fram ny
affärsverksamhet eller delar av 
affärsverksamhet

• Nära samarbete med
omgivningen, partner bl.a. 
universitet, fortskningsanstalter, 
andra företag, kunder

Utvecklingsenheten
Viria Idé till Vasa



Viria on edelläkävijä 

turvallisuus- ja verkkoratkaisuissa 

sekä tiedon jalostamisessa 

asiakkaan hyödyksi

Viria är en föregångare inom
säkerhets- och nätlösningar
samt informationsförädling, 

till nytta för kunden
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