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Loihde on
liiketoiminnan
Jatkuvuuden
mahdollistaja

Kasvatamme asiakkaidemme
kilpailukykya digitaalisessa
muutoksessa ja suojaamme
heita sekéa fyysisen etta
varkkomaailman uhilta.



Digitalisoituvassa | |
_ yritykset tarvitsevat
maadal | massada uudenlaista osaamista ja

tekijoita joustavasti

suojautuminen kyberuhkia
vastaan korostuu

ja turvallisuutta tulee katsoa
kokonaisuutena



DIGITAALINEN
KEHITTAMINEN

LOIHDE LOIHDE

ADVANCE FACTOR

Autamme hyodyntamaan
datalahtoista digitalisaatiota ja
tekoalya asiakkaidemme
vastuullisuuden ja kilpailukyvyn
kasvattamiseksi.

ILOIHDE

CLOUDON

Tulevaisuuden digitaalinen
kilpailukyky ja turvallisuus

rakentuu pilvinatiivina tai
-hybridina.

TURVA-
RATKAISUT

LOIHDE

TRUST

Suojaamme asiakkaitamme
digitaalisen ja fyysisen
maailman uhilta ja autamme
turvaamaan likketoiminnan
jatkuvuuden ja resilienssin.



Monipuolinen ja uniikki tarjoomamme
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DIGISTRATEGIAT, TEKNOLOGIA- PILVIKONSULTOINTI KYBERTURVA TURVATEKNIIKKA
TIEDOLLA TOTEUTUKSET, JA HALLITTU JA VERKOT
JOHTAMINEN DESIGN, DATA JA PILVIPALVELU
ANALYTIIKKA
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Yksi turvallisuus

N

Tietoturva
siirtyy pilveen

\/ Sovelluskehitys

ja data-alustat
pilvialustoilla

E2E-hankkeet
suunnittelusta
toteutukseen






Markkinan koko ja kasvu Loihteen toimialoilla

Kohdemarkkinan koko Suomessa 2021 (MEUR) Vuotuinen kasvu 2020-24
Kyberturva _ 8 0/0
Fyysinen turva 0 2 %
Digitaalinen kehitaminer erconmmmmmmn | 10 %
0 500 1000 1500 2000 2500 3000 3500
Loihteen vuotuinen kasvutavoite 2021-24 >1 0 %
keskimaarin

yritysostot huomioiden

Volyymipainotteinen markkinakasvun mukainen vuosikasvu Loihteelle olisi noin 6 %



Loihteella on
kilpailijoita eri
toimialoilta.
Kannattavuustasot
vaihtelevat digi- ja
turvayhtioiden kesken
melko paljon.

Loihteen liiketoimintajakauma:
Turva 2/3, Digikehitys 1/3

@ BLC TurvA

NnixXU

AVA&N cybersecurity.

(CERTEGO
Turvayhtididen EBITA%

vaihtelee valilla -4-5 %
(mediaani 2019-21)
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Lahteet: Yhtioiden verkkosivut, Asiakastieto, Evli
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VINCIT

SlILI.
INNOFACTOR

Digikehitysyhtididen EBITA%
vaihtelee valilla -1-16 %
(mediaani 2019-21)



IT-palvelumarkkina ja turvamarkkina
konsolidoituvat - yritysostojen maara 2019-2023
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Lahde: Inderes, yhtididen verkkosivut I-o I H D E






Vuoden 2022 kohokohtia:
Liikevaihto kasvoi 18 % ja

oikaistu kayttokate parani 42 %

Turvakolmio-osto nosti Loihteen  Onrego vahvisti
Suomen suurimmaksi sahkoisen pilviosaamistamme ja toi

turvatekniikan tarjoomaamme myos
palvelutuottajaksi. pilviympariston hallintapalvelut.
Tehostimme konsernin Loihde-yhtidoiden yhteismyynti
rakennetta ja huoltosuhdetta kasvoi selvasti.

kaikissa lilketoiminnoissa

LO|HDE-I
|_140

Hyvaa kehitysta ja kasvua:

Yksi turvallisuus -kokonaispalvelu

Jatkuvat palvelut,
kuten CSOC 24/7, kameravalvonta
ja paloturvallisuus

|[dentiteetin- ja paasynhallinnan
konsultointi (IAM)

Data-alustat, analytiikka ja Al
Teknologia ja design
Loihde Family -kumppaniverkosto



Koko vuoden liikevaihto kasvoi 18 %
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Liikevaihto liiketoiminnoittain

40,8

Digi 2021 Digi 2022

82,5

Turva 2021 Turva 2022

ILOIHDE



Liikevaihdon jakauma

14

Liiketoiminnoittain*

33 %

= Turvaliiketoiminta
= Digitaalinen kehitys

Jatkuvan
laskutuksen osuus
12/2022 (FAS)

72%

= Projektit ja konsultointi = Jatkuvat palvelut

*Liikevaihtojakaumassa ei ole huomioitu kiinteistdliiketoimintaa eika liiketoimintojen valisia eliminointeja

Asiakkaittain

® Kymmenen suurinta asiakasta
@ Muut asiakkaat

ILOIHDE
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Operatiivinen kannattavuus vahvistui selvasti

Oikaistu kayttokate

10,3 M€

2021

2022

Oikaistu tilikauden tulos Osakekohtainen
ilman rahoituseria oikaistu tilikauden tulos
ilman rahoituseria
3 0,5
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Vahva tase mahdollistaa epaorgaanisen kasvun
konsolidoituvalla markkinalla

Tase Omavaraisuusaste Rahavarat ja
160 146,3 M€  150,9 M€ 40 rahastosalkut
140 o | 738 % Y0 425 M€
69,5 44.5
120 39,5
100 o9 345 32,3 M€
49,5 295
80 39,5 24,5
60 29.5 19,5
40 19,5 14,5
9,5
20 9,5 4,5
0 i : 0,5 1 . 05 :
2021 2022 2021 2022 2021 2022

Yritysostot: Turvakolmio 6,9 M€, Onrego 4,3 M€
Osingot 3,1 M€
Kuituverkkojen myyntivoitto 3,9 M€



Loihteella on lahes 900
turvan ja digitalisaation
asiantuntijaa

Henkildstomaaran (FTE)
kasvu
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Ohjeistuksemme
vuodelle 2023

Vuonna 2023 Loihde odottaa liikevaihdon kasvavan
turvaliiketoiminnassa yli 10 % ja
digitaalisessa kehittamisessa yli 10 %.

Konsernin oikaistun kayttokatteen arvioidaan paranevan
vuoden 2022 tasosta, joka oli 10,3 miljoonaa euroa.




Taloudelliset tavoitteemme 2021-24

Tavoitteet:
Liikevaihdon vuotuinen kasvu Oikaistu EBITDA-marginaali
keskimaarin kauden lopussa
yritysostot huomioiden IFRS-standardin mukaan laskettuna
Toteuma 2022: Toteuma 2022:

18 % 8,4 %

Vuotuinen kasvu keskim. 2021-22:

12 %



Strategiamme toteutus etenee suunnitellusti

Orgaaninen kasvu ja
kannattavuuden
parantaminen

« Kasvu edellisvuotta
nopeampaa
+ Oikaistu kayttokate +42 %

Keskittyminen
digikehittamisen ja
turvamarkkinoiden
kasvusegmentteihin

* Luopuminen
ydinliiketoiminnan
ulkopuolisista osista:
Hibox, halytyskeskus ja
kuituverkot

» Panostukset esim.
CSOC:iin, tekoalyyn ja
pilveen

Kasvun
vauhdittaminen
valikoiduin
yritysostoin

* Talent Base 6/2021 >
* Turvakolmio 6/2022 >
* Onrego 12/2022 >

Synergiaetujen
saavuttaminen

« Kasvava maara
asiakkaita, joita
palvelemme monesta
yhtiosta.

* Yhteiset tukitoiminnot

» Konsernirakenteen
yksinkertaistaminen
(7 fuusiota)

Ihmiset tekevat
Loihteen
ja sen palvelut

« eNPS 25
* paisia 20 %,
miehia 80 %



Loihteen osakkeen
kehitys




Vaikea vuosi osakemarkkinoilla.

Lointeen kurssi laski 21% vuonna 2022, verrokkien* kurssikehitys keskimaarin -28%
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Loihteen verrokkien* kurssimuutos
4 toukokuuhun 2023 asti keskimaarin -14 %
(Loihde -7 %)
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OMX Helsinki Loihde

Lahde: Nasdaq * Digia, Gofore, Innofactor, Netum, Nixu, Solteq, Vincit, Witted



Listautuminen lisasi vaihtoa Loihteen osakkeella huomattavasti,
vaihto silti alle First North —keskiarvon.
Vaihto Loihteen osakkeella (kpl) 2020-2023

Osake- Privanet First North
maara
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Kappalemaaraisen vaihdon osuus kaikista osakkeista 2022

- Loihde 8 %

- First North -yhtididen mediaani 14 %

- Teknisen listautumisen tehneiden mediaani 9 %
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Loihteen sijoittajamielikuva E
“Nortn
Pitka aikavalin Kilpailuetujen Johdon Strategian Lahivuosien
houkuttelevuus vahvuus luotettavuus selkeys tuloskasvunakymat
Verrokit: Verrokit: Verrokit: Verrokit: Verrokit:
Netum 82 Gofore 82 Netum 95 Netum 86 Gofore 85
Gofore 82 Netum 78 Gofore 89 Gofore 82 Netum 83
Siili 73 Nixu 66 Digia 71 Witted 71 Witted 72
Digia 69 Vincit 64 Witted 70 Digia 66 Vincit 71
Witted 69 Siili 61 Vincit 69 Siili 65 Digia 70
Vincit 66 Witted 61 Siili 69 Innofactor 65 Siili 68
Nixu 60 Innofactor 60 Innofactor 63 Nixu 63 Nixu 64
Innofactor 58 Digia 59 Nixu 60 Vincit 62 Solteq 60
Solteq 55 Solteq 50 Solteq 52 Solteq 53 Innofactor 60

Lahde: Inderesin koostama sijoittajasentimentti, parhaan mielikuvan yritys 100, heikoin noin 25
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Muutamia esimerkkeja asiakkaistamme
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