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01 Kokonaisturvallisuus ja 
markkinatrendit

02 BLC Turva lyhyesti

03 Miksi Loihde ostaa
BLC Turvan

04 Yrityskaupan rakenne



Digitaalisin turvayhtiö ja 
turvallisin digiyhtiö. 

Loihde.
Kyberturva, 

pilvi ja 
yhteydet
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Turva-
ratkaisut

Data, digi
& AI

22% 23%55%

Liiketoiminnan osuus kokonaisliikevaihdosta H1/2025
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IT/OT/IoT-verkkojen limittyminen

Turvallisuuden 
konvergenssi

Fyysisen turvallisuuden 
digitalisaatio

Kokonaisidentiteettien hallinta

Turvallisuuden konvergenssi

Verkot

Kyber-
turva Turvateknologia

Resilienssin merkitys kasvaa
AI
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Markkina kasvaa kaikilla Loihteen tarjooma-alueilla©
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Hallitut kyber-ja
verkkopalvelut

Muut kyberratkaisut IT-konsultointi

2024 2028
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3,3 %

Lähde: Valor markkina-analyysi 08/2025, Inderes 2025

Vuosittainen kasvu
4,2 % 3,4 % 8,3 % 7,1 %

Turvallisuus- ja verkkomarkkina 1,5 mrd€, CAGR 2024-2028  5 %



Loihteen turva- ja verkkoliiketoiminta kasvanut 
markkinaa nopeammin 
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2024 2028

Turvallisuus- ja 
verkkkomarkkinan
kasvu vuosittain

2024-2028
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2023 2024

Loihteen turva- ja 
verkkoliiketoiminnan
liikevaihdon kasvu

2023 2024

Loihteen 
jatkuvien palveluiden

liikevaihdon kasvu

14 %5 % 12 %



©
 L

oi
hd

e

7

Suomen markkinajohtaja 
yritysten kokonaisturvallisuuden 

ratkaisuissa. 

x



BLC Turva Oy©
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Yksi Suomen suurimmista turvateknologian ja 
rakenteellisen turvallisuuden toimittajista. 
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Liikevaihto 2024 
76,8 M€

Käyttökate 2024 
2,0 M€

Asiakkaita mm. 

18 toimipistettä

Henkilöstö 2024 
450
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Kasvu Suomen markkinajohtajaksi 
sähköisessä turvateknologiassa ja  
rakenteellisessa turvallisuudessa1

2
3
4

Lisämyyntimahdollisuudet BLC Turvan 
laajaan asiakaskuntaan

Tarjooman vahvistaminen: 
Etenkin äänievakuointi- ja muut audiovisuaaliset 
ratkaisut sekä meriteollisuuden turvateknologiaratkaisut

Palvelukyvyn vahvistaminen, erityisesti 
Itä-Suomessa

Miksi 
Loihde 
ostaa 
BLC Turvan?

5

Merkittävät synergiahyödyt ja 
mittakaavaedut



Yritysosto kasvattaa Loihteen yli 200 M€:n ja 
yli 1200 asiantuntijan kokoluokkaan
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Turvaratkaisut Kyberturva, pilvi ja 
yhteydet

Turvaratkaisut

77 M€, 400 henkilöä

77 M€, 450 henkilöä

• Liikevaihto 217 M€ (pro forma 2024)
• Yli 1200 asiantuntijaa

31 M€, 220 henkilöä

Data, digi ja AI

31 M€,160 henkilöä



Yritysoston odotetaan parantavan selvästi 
Loihteen käyttökatetta, liikevoittoa ja tulosta
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11 M€
11 M€

3 M€

Loihde 
Oik. EBITDA 

2024

Loihde + BLC Turva
Pro forma oik. EBITDA 

2024

Arvioidut synergiat 
integraation jälkeen EBITDA-kasvu 7 M€ (+63%)

Kauppahinta 28 M€ / 4x EBITDA 
(sis. synergiat)

Vuosille 2026-2027 ajoittuvien integraatiokulujen arvioidaan olevan yhteensä samalla tasolla synergiahyötyjen kanssa. 

4 M€ 4 M€

3 M€

Loihde 
Oik. EBITA 

2024

Loihde + BLC Turva
Pro forma oik. EBITA 

2024

Ennen kauppaa Loihteen 
EV/EBITDA (oik.)  5,91
EV/EBITA (oik.)  15,99

EBITA-kasvu 4 M€ 
(+100 %)
Kauppahinta 28 M€ / 
7x EBITA (sis. synergiat)

4 M€
BLC Turvan arvioitu 
IFRS EBITDA

1 M€

Arvioidut synergiat 
integraation jälkeen

BLC Turvan arvioitu IFRS EBITA



Kaupan rakenne ja rahoitus©
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Velaton kauppahinta 
28 M€

Suunnattu osakeanti
noin 7,5 M€

Rahavastike noin 
20,5 M€

644 000 osaketta, 
merkintähinta 11,69 €/osake

BLC-osuuskunnasta tulee 
Loihteen suurin osakkeenomistaja 

noin 10 %:n omistusosuudella

Rahoitus pankkilainalla

Yrityskauppa edellyttää Kilpailu- ja kuluttajaviraston (KKV) hyväksyntää. 
Vasta sen jälkeen kauppa voidaan toteuttaa ja aloittaa BLC Turvan 
integraatio Loihteen operatiiviseen rakenteeseen. 
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